
 

 
สหราชอาณาจักรสรุปข้อตกลงครั้งส าคัญกับไอร์แลนด์เหนือ  

 

 
 
เมือวันที่ 27 กุมภาพันธ์ 2566 นายกรัฐมนตรีสหราชอาณาจักรนายริชี ซูนัค และนางเออซุล่า วอน 

เดอ เลเยน ประธานคณะกรรมาธิการยุโรป ได้ร่วมกันประกาศความส าเร็จในการท าความตกลงระหว่างสหราช
อาณาจักรและไอร์แลนด์เหนือ ซึ่งมีการเจรจากันมาต่อเนื่องนับจากการแยกตัวของสหราชอาณาจักรออกจาก
สหภาพยุโรปอย่างเป็นทางการเมื่อวันที่ 31 มกราคม 2563  โดยนายริชีกล่าวว่าข้อตกลงนี้ถือเป็นการบรรลุ
ความตกลงที่ข้ามผ่านอุปสรรคทางการค้าครั้งใหญ่ทีจ่ะส่งผลให้การค้าระหว่างสหราชอาณาจักรและไอร์แลนด์
เหนือขยายตัวต่อไป  

ข้อตกลงฉบับนี้มีชื่อว่ากรอบความตกลงวินเซอร์ (Windsor Framework) ซึ่งครอบคลุมประเด็น
การค้าระหว่างสองประเทศโดยเฉพาะอย่างยิ่งการเคลื่อนย้ายสินค้าอย่างเสรีระหว่างกัน โดยสรุปได้ดังนี้ 

• สินคา้จากสหราชอาณาจักรที่ส่งไปยังไอร์แลนด์เหนือจะผ่านช่องทางสีเขียว (Green Lane) และจะ
ก าหนดให้มีช่องทางสีแดง (Red Lane) ส าหรับสินค้าที่จะส่งต่อไปยังประเทศอ่ืนในสหภาพยุโรป 

• สินค้าท่ีส่งมาจากไอร์แลนด์เหนือเข้ามายังสหราชอาณาจักรที่ผ่านช่องทางสีเขียวจะได้รับการผ่อน
คลายการตรวจสอบและลดปริมาณเอกสารลง ขณะที่สินค้าผ่านช่องสีแดงจะยังคงการตรวจสอบเช่นเดิม 

• ก าหนดให้มีข้อยกเว้นที่เรียกว่า Stormont brake ซึ่งเปิดช่องทางให่ไอร์แลนด์เหนือสามารถแสดง
ความไม่เห็นด้วยต่อกฏระเบียบของสหภาพยุโรปที่เห็นว่าไม่เหมาะควร 

• ภาษกีารค้าและภาษีสรรพสามิตส าหรับเครื่องดื่มแอลกฮอลล์ยังคงใช้การจัดเก็บแบบเดิม 
 นอกจากนี้ความตกลงฉบับนี้ยังได้ก าหนดรายละเอียดในการก าหนดการติดฉลากสินค้า การค้าอีเลค
โทรนิกส์ ตลอดจนการยกเลิกการน าเข้าสินค้าหลายรายการ เช่น ไส้กรอกแช่เย็นและมันฝรั่ง ที่ส่งออกจาก 
สหราชอาณาจักร เป็นต้น  
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 นางเออซูล่า ได้กล่าวระหว่างการเดินทางมาเยือนสหราชอาณาจักรว่าความตกลงฉบับนี้ถือเป็นการเปิด
ประตูสู่ความสัมพันธ์ใหม่ของทั้งสองฝ่าย ขณะที่ภาคเอกชนทั้งสองฝ่ายต่างมีความเห็นว่าความตกลงฉบับนี้จะสร้าง
ความมั่นใจและให้ความชัดเจนต่อการค้าระหว่างกัน นายโทนี่ แดงเคอร์ ผู้อ านวยการใหญ่สภาอุตสาหกรรมของ 
สหราชอาณาจักรระบุว่าธุรกิจสองฝ่ายพร้อมที่จะท างานร่วมกับผู้มีส่วนเกี่ยวข้องต่อไปเพ่ือสร้างความเข้าใจและ
น าไปสู่การปฎิบัติที่เป็นรูปธรรมต่อไป  
 
ข้อคิดเห็นเพิ่มเติม 
  

การค้าระหว่างไอร์แลนด์เหนือซึ่งเป็นสมาชิกสหภาพยุโรปกับสหราชอาณาจักรภายหลังจากการแยกตัวจาก
สหภาพยุโรปเป็นประเด็นที่มีการเจรจากันมาอย่างต่อเนื่อง โดยที่ผ่านมาสองฝ่ายต่างก าหนดข้อกีดกันระหว่างกันใน
หลายประเด็น โดยเฉพาะการเคลื่อนย้ายสินค้าผ่านแดนระหว่างกัน การบรรลุความตกลงในครั้งนี้จึงถือเป็น
ความส าเร็จครั้งส าคัญและน่าจะเปิดช่องทางน าไปสู่การเจรจาในประเด็นอ่ืนๆต่อไป  

อย่างไรก็ตามสหราชอาณาจักรยังคงประสบปัญหาเศรษฐกิจอย่างต่อเนื่องนับจากการออกจากการเป็น
สมาชิกสหภาพยุโรป การแพร่ระบาดของไวรัสโควิท 19 จนถึงสงครามในยูเครน โดยเฉพาะอย่างยิ่งปัญหาเงินเฟ้อ 
ราคาพลังงานและก าลังส่งผลกระทบต่อค่าครองชีพของประชาชนโดยทั่วไป ซึ่งจะต้องติดตามการแก้ไขปัญหาอย่าง
ใกล้ชิดต่อไป 

ในปี 2565 การส่งออกของไทยไปยังสหราชอาณาจักรยังคงขยายตัวได้ถึงร้อยละ 27 โดยเฉพาะอย่างยิ่ง
สินค้าอาหาร เช่น ไก่แปรรูป อาหารส าเร็จรูปพร้อมรับประทาน และเครื่องปรุงอาหารไทย ที่ยังคงเป็นที่ต้องการของ
ผู้บริโภค ตลาดสหราชอาณาจักรจึงยังคงเป็นตลาดที่มีศักยภาพของสินค้าไทยแห่งหนึ่งในยุโรป ในช่วงวิกฤตทาง
เศรษฐกิจผู้บริโภคยังคงมีความต้องการสินค้าโดยเฉพาะสินค้าในกลุ่มอาหาร ที่ยังคงสามารถหาโอกาสได้ในตลาด
แห่งนี้  

 
 

Windsor Framework  
https://www.gov.uk/government/publications/the-windsor-
framework?utm_medium=email&utm_campaign=govuk-notifications-
topic&utm_source=caa62de9-fe44-469a-b699-7527904008bd&utm_content=immediately 
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